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Solemos pensar que algo es
dificil cuando no entendemos
como hacerlo, sin embargo,
resulta sencillo cuando
contamos con unas
instrucciones.
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iBienvenida!

Hola, voy a acompaniarte a lo largo de estas paginas.

Imagina...

De repente pierdes tu perfil social...  Qué harias para continuar con tu negocio,
para seguir vendiendo?

Si estas aqui es porque te interesa tener un web que te ayude a vender y no
depender unicamente de las redes sociales. jBravo!

Soy Diego, creador de negocios de disefio
web, soporte tecnoldgico y formacion.

Y los conocimientos que estas a punto de
aprender en esta guia paso a paso, los he
adquirido durante los ultimos 10 afios.

Todo empezd en 2008, con la crisis, ya
sabes momento de crisis, momento de
oportunidades.

El punto es que tuvimos que cerrar un
negocio familiar vinculado a la promocién
inmobiliaria. Ya imaginas por qué.

En ese momento, cuando ves como
desaparece todo entre tus dedos, algo dentro de ti cambia y valoras lo que has
hecho hasta la fecha.

Y ahi empieza mi andadura en busca de un modo de vida que pueda llevarme
conmigo alla donde decida ir.

Un negocio independiente de la coyuntura social, politica... del momento.
Un negocio a prueba de cierres, pandemias, crisis...

Y qué pasé, lo que suele ocurrir, empiezas con mucha ilusion y ‘zas’, no es
como lo habias imaginado. Cierras y abres otro, y este segundo ya es mas




parecido a tu idea, pero no te hace sentir como te gustaria... y vuelves a
pivotar... y... jno hay dos sin tres!

Esta es una forma de contarte el camino que he recorrido para lograr el
aprendizaje que hoy dia vuelco en mis proyectos.

Te resumo, porque sé que no es lo que mas interesa de esta guia:

e ecoGoumetShop: comercio electronico en 5 idiomas
Micro-nichos: Trabajando el SEO en tematicas de lo mas variopintas
Blogger & SEQO: donde publicaba articulos ofreciendo el conocimiento
adquirido hasta entonces

Estos cerrados, aunque todavia se pueden encontrar contenidos por Facebook.

Hago esta divisidon porque a partir de aqui cambié el foco para crear algo que
ayudara a otros y no tanto un negocio que me llenara mi cuenta bancaria.

e DisefAaTuSueno.com: Servicio de Disefio Web y automatizaciones

e Tecnoglodita.com: Servicio de soporte y mantenimiento de negocios
online

e WEBen7.com: El paso a paso con el que disefio webs, listo para que lo
repliques por tu cuenta. Te hablaré de él mas adelante, ahora no es el
momento.

A estos tres ultimos destacados son a los que les dedico mi tiempo.

Pero estoy agradecido a los que ya no existen porque me dieron el aprendizaje
que luego utilizaria en mi etapa de servicios.

Crear y llevar una tienda virtual multi idioma (en realidad eran 5 tiendas), montar
webs como churros para trabajar el SEO de diferentes tematicas, etc., supone
estar controlando continuamente herramientas para disefar los sitios web y
también para mantenerlos.

Al final terminas haciéndote con un kit de herramientas y un METODO con el que
NO EQUIVOCARTE.

Eso es lo que ofrezco en mis servicios, herramientas y sistemas SIMPLES (que
no sencillos, porque requieren de trabajo), con el que crear una web con la que
vender online para personas que les cuesta la tecnologia.

Cualquiera que aplique las recomendaciones que se encuentran en esta guia,
va a lograr elaborar todo el contenido de su sitio web.




En muy poco tiempo, puedes crear un negocio online del que estar orgulloso a
la vez que lleva economia a tu casa.

Antes de que empieces a trabajar esta guia, necesito tu compromiso para que
implementes lo que estas a punto de aprender.

De nada sirve adquirir conocimientos si no los pones en practica.

iFelicidades!... El hecho de estar hoy aqui ya te pone por delante del resto.

Diego Roldan,
Sherpa Tecnoldgico®




Déjame explicarte como funciona esta guia.

La idea es que a medida que te explique conceptos (super sencillos, no te
preocupes), de seguido, pongas en practica lo aprendido. No lo dejes para el
final porque se te hara mas cuesta arriba de lo necesario...

la unica forma de comerte un elefante es... bocado a bocado...
imposible de una sola vez.

Como te decia unas lineas mas arriba, los conceptos seran digeribles para
cualquiera... utilizo la féormula magica del 20/80, que significa que para conseguir
el 80% de los resultados, unicamente debes invertir un 20% de esfuerzo.

No necesitas mas.

Ambos sabemos que lo unico que deseas es vender por Internet sin
complicaciones. No precisas el 100% porque no quieres convertirte en un
profesional del disefio web.

De este modo, la curva de aprendizaje para que logres crear tu propia web es
significativamente menor.

Todo quedara mas claro cuando empecemaos, pero te dejo un ejemplo de lo que
me refiero.

Habra un momento en esta guia que tendras que elegir un dominio
para tu web y te diré: “escoge la extension (.com)”

De todas las extensiones de dominio que existen, y mira que las hay,

unicamente nos vamos a detener en una, el porqué de esto... mas
adelante, ahora no es el momento.

También debo hacer un inciso, desconozco en qué punto del camino de tu
emprendimiento te encuentras.

Quiza estés empezando de cero, quiza ya tengas dados unos pasos, quiza
estés de vuelta... no importa.

En esta guia te voy a contar como tener una web que “guste” a las visitas que
lleguen a ella y lo haré desde la base.



Si consideras que ya tienes algunas partes trabajadas, puedes adelantar.
Aunque tampoco perderias nada por repasarlas, es una lectura rapida.

Al lio...

La pregunta mas importante de todas

El mundo esta cambiando delante de tus ojos, nos enfrentamos a retos
continuamente, crisis, desestabilizacion a nivel global, pandemias...

Necesitas una carta bajo la manga para afrontar todas estas situaciones y las
que vendran.

No es el objetivo de esta guia enumerar las virtudes de estar en el mundo
online. Al 100% o en paralelo a otra actividad presencial, esa es tu eleccion.

Pero si lo es, advertirte de lo que se te viene encima.

Tener un negocio online de éxito, es una carrera de larga distancia, quien diga lo
contrario esta faltando a la verdad.

El error mas comun es intentar emprender por tus propios medios, con falta
de preparacion.

Piensas que con la ayuda de unos videos de YouTube iras sacando adelante tu
proyecto. Uff...los negocios online son algo mas, jcréeme!

En estos momentos que te propones dar el salto online deberias tener varias
dudas:

¢, Qué Temas tratar en la web?

¢ A qué perfil de Publico dirigirte?

¢ Qué Propuesta de Valor vas a aportar a tu audiencia?
¢, Qué vas a vender (producto o servicio)?

Y un largo, etc.

¢ Me equivoco?



Pero hay algo mas importante que debes hacer, antes de pelearte con cada
uno de estos puntos, debes responder a esta pregunta:

¢ POR QUE QUIERO EMPRENDER ONLINE?

Respodndete con sinceridad y cuando las fuerzas flaqueen, regresa aqui para
refrescar por qué decidiste emprender y lanzarte a vender online.

¢ Tu PROPOSITO sigue siendo tan fuerte como para seguir intentandolo?

¢, Cual es el precio de abandonar ahora?
Témate tu tiempo, necesitas un PORQUE que te haga pelear cada dia.

Ahora hablemos de los handicaps que tienes. Ya te estoy oyendo:

e No me gusta vender y exponerme
e No soy tan experto en nada (sindrome del impostor)
e Me aterra la tecnologia

1. - Miedo a exponerte
Sé que no te gusta exponerte, tranquilo, no tienes por qué hacerlo.

Lo que te ocurre es que no estas preparado, no es tu momento... cuando lo
sea, lo haras sin pensarlo... es mas, seguramente lo desearas.

Yo, por ejemplo, abri mi perfil de Instagram en 2012, hace 10 afos, y no ha sido
hasta septiembre de 2022 cuando ha llegado mi momento, y lo he hecho con
ganas... Solo espero que tu no tardes tanto ;)

Lo mismo que con el disefio web... He estado afos creando paginas web para
otros y no me interesaba nada mas que dar estos servicios.

Luego, llegd un dia en que cambié de opinion, cuando entendi que puedo
ayudar a mas personas creando un programa donde entregue el proceso



completo con el que disefo las webs de mis clientes, paso a paso, para que
quien tenga interés pueda replicar mi método.

Pero este no es el momento de hablar de mi programa... ya llegara. ¢ Ves? Al
final, todo se reduce a lo mismo, el momento adecuado. Es mas sencillo de lo
que parece, lo complicamos demasiado.

2. - Sindrome del impostor

Volviendo a tus miedos... sé que quizas no te veas capaz y te preguntes a
quién vas a ayudar o quien te va a comprar... y N0 se me ocurre mejor manera
que la de que pienses en una carrera en la que vas en medio del peloton.

Los que van delante van mas rapido y no puedes seguirlos y, por tanto, ese no
es tu objetivo. Sin embargo, si miras hacia atras, ves otros tantos o mas
corredores... a esos que no han llegado al punto donde tu te encuentras,
son a los que puedes ayudar con tus servicios 0 conocimientos.

Miralo de esta manera para no agobiarte y empieza a pensar como vas a ayudar
a cientos de personas que necesitan de tus conocimientos.

3. - Tecnologia

Ooohhh... la dichosa tecnologia... qué miedo, ¢ verdad?
Este es, en realidad, el mas sencillo de resolver de todos, mira:

1. Primero.- No es tan complicado como piensas, de verdad, soy Sherpa
Tecnologico y me resulta mas complicado entender un smartphone que
los entresijos de crear una web para vender. Porque no estamos hablando
de hacerte disehador profesional, sino de tener una herramienta que te
ayude con las ventas.

2. Segundo.- Se puede aprender. No eres ni demasiado viejo, ni te falta
ninguna pieza, ni ninguna otra carencia que pienses que tienes como para
no poder entenderla

3. Tercero.- Siempre puedes delegarla, a diferencia de tus otros miedos
como el del sindrome del impostor y el de exponerte, que no puedes




hacer que otra persona los tenga por ti. Por tanto, el mas sencillo de
solventar de todos.

También existen métodos para acelerar el proceso, como mi método...
pero ahora, tampoco es el momento de contartelo... no hemos hecho mas
que empezar...

Quiza tengas algun otro handicap que yo desconozca, pero como ya te he
comentado, llegara un momento en que quieras hacerlo y entonces te aseguro
que no lo veras como lo estas viendo ahora.

Entonces, ¢ para qué preocuparte en este instante? Pon foco, en lo que te
interesa en estos momentos y olvida el resto. Menos es mas.

jEsta es mi experiencia!

Bueno, si has hecho caso de mis recomendaciones, ya habras reflexionado
sobre el PORQUE quieres emprender online y también habras aparcado tus
miedos para cuando sea sencillo derrotarlos.

Entonces, si te parece, jempezamos a crear tu web?

Are you ready??




Te doy la vision 360° y empezamos.

Si empiezas de cero, necesitas un mapa mental para saber qué es lo que tienes
por delante y al mismo tiempo ver en el punto en que te encuentras.

La pregunta del millon:

¢ Qué necesito para crear una web desde la que vender?

Veamos...

A.- Respecto a lo que tratara tu proyecto:

e Conocimientos: ;Qué puedes aportar al mundo?

e Nicho: ;Con qué personas te gustaria trabajar?

e Servicio/producto: ;Cual es la oferta que vas a poner en el
mercado?

B.- Por el lado de la construccion:

Dominio web
Hosting o alojamiento web

WordPress * (asi es como se escribe WordPress, si algun disefiador
lo escribe diferente, comprueba si es un error o realmente no sabe de lo
que esta hablando)

Si esto lo potencias con un sistema automatizado, tienes un Ferrari. De
nuevo es pronto para hablar de sistemas, ya llegara...



Suscriptores Dominio

Direccion donde se
muestra tu sitio web

Herramienta para
gestionar tu lista de
seguidores

Sistema

WEBen7

WordPress.org Hosting

Lugar donde alojar los
contenidos de la web

Plataforma n°1 para
gestionar tu web

Eleccidon de un Nicho

Los conocimientos los tienes o los estas adquiriendo, no tienes por qué ser un
experto de partida.

Entonces toca decidir a quién quieres ayudar.
Este punto es de vital importancia.
A diferencia de lo que pudiera parecer, dirigirte a todo el mundo es un error.

Es comun pensar que a cuantas mas personas te dirijas, mas oportunidades de
vender vas a tener. jEs todo lo contrario!

Resulta mas sencillo localizar un problema comun dentro de un colectivo
concreto y asi poder elaborar una solucion especifica que lo resuelva.

Para construir un negocio de éxito hay que crear una solucién que resuelva un
problema concreto de un colectivo especifico.

De este modo, toda tu comunicacion y las soluciones que disefies, en forma de
servicios o productos, estaran alineadas.




Ahora es cuando puedes escoger Nicho de mercado, piensa:

e ;A quién te gustaria ayudar?
¢, Qué problema has detectado y puedes solucionar?
e ;Como lo resuelves?

Cuando termines, sabras cuales de los conocimientos que posees vas a ofrecer al
mundo y tendras ideado el servicio para ello

Para validar, concreta en esta frase tu mensaje:

[AYUDO / ENSENO] a [CLIENTE IDEAL] a
[CARACTERISTICA / PROBLEMA] para que puedan
[BENEFICIO]

Ejemplo.

[[Ayudo] a [emprendedores tecnofobos] a [montar un sistema] con el que
[vender online] sin necesidad de hacer el ridiculo en redes sociales.

Ahora vamos con la parte técnica...




El Dominio de tu web
Es facil de entender.
Se trata de la direccion de tu casa, pero en internet, tu hogar digital.

Si no queda claro, piensa en la matricula de tu coche, que solo existe una y las
demas son diferentes...

¢correcto?

i VENDE EN INTERNET EN TIEMPC % | -

< G 5 https:.//weben7.com

Bien sabiendo esto y haciendo la autopsia a una direccién web, que es lo que
ves en Google en la barra superior cuando visitas una pagina web, podemos ver
diferentes elementos...

subdominio extension

— —
https://www.weben7.com

e

protocolo l dominio
seguro

Este grafico es meramente informativo y no te hace falta memorizarlo para
poder continuar, pero si quiero que identifiques cada parte para cuando te hable
de ellas que sepas a qué me estoy refiriendo...



Protocolo seguro... { httpS }

Quédate que para que una web sea segura para un usuario que navega en ella,
debe contener la “s”... si no la tiene, es decir, se ve como { http:// }, aparte de
que el navegador que uses ya dara una advertencia I\, estas tardando en
irte... porque esa web esta abandonada y no se nos ha perdido nada en ella.

Sub-dominio: { www }

No es otra cosa que una carpeta dentro del dominio. Como una carpeta en el
escritorio de tu ordenador, sin mas.

* Nota: www es = Wolrd Wide Web = Red Informatica Mundial

En realidad www es un estandar adoptado por defecto, pero, ni es necesario
qgue el dominio lo lleve, ni de hacerlo ha de ser www, puede ser cualquier
cadena de caracteres, letras o numeros, p. €j.

e escuela.dominio.com
e blog.dominio.com
e 1rf33.miweb.com

o simplemente

e miweb.com (en este caso no existe sub-dominio)

Dominio: { weben7 }

Este es el nombre que te identifica, el que tendras que idear de acuerdo a tus
gustos y alinearlo con tus intereses.

Tienes estas opciones:

1. Marca personal

a. tonyrobbins.com
b. messi.com




2. Branding

a. amazon.com
b. elcorteingles.es

3. De nicho

a. antoniobanderasperfumes.com
b. cerrajerobarcelona.com

Extension de dominio: { .com } XXXXXXX
Ya te lo dije, solo te interesa el {.com}.
¢ Por qué?

Porque si el nombre que te gusta ya tiene registrado esta extensién, no tiene
sentido que empieces a trabajar bajo una extension {.es} o {.net}.

Estaras conmigo en que no quieres competir con otro proyecto con el mismo
nombre que tu y que lleva mas tiempo en el mercado.

En vez de cambiar de extensién, opta por cambiar de nombre de dominio o
afadirle alguna variacion.

Te dejo unos consejos para la eleccion de dominio:

— Facil de recordar: nada de trabalenguas. Todo el mundo debe poder
decirlo sin tener que deletrearlo.

— Corto: menos es mas, siempre que tenga sentido y utilizando palabras
completas, nada de abreviaturas tipo toggl

— Caracteres especiales: evitalos siempre que puedas (letra “A”,
guiones, numeros, acentos, ...)

— Letras duplicadas: intenta no juntar dos letras iguales para evitar
confusiones.

Listo, te dejo 5 minutos para que pienses en un dominio para tu proyecto, pero
no lo compres, te puede salir GRATIS.

&5 minutos?, va Diego, ¢ estas de cachondeo?



NOTA.- Puedes tomarte el tiempo que desees, pero no estés dos dias buscando
nombres, al final te emborracharas y no sabras qué elegir.

Si necesitas un lugar donde ver si el dominio de tus suefios esta libre, haz clic
en este enlace de DonDominio para comprobarlo.

El Hosting o alojamiento de tu web

Para explicarlo de una forma sencilla, no es otra cosa que una carpeta donde se
encuentran todos los elementos que se necesitan para tener una web: las
imagenes, los videos, el texto de la web y el propio sistema de gestion que sera
WordPress.

Puedes contratarlo donde desees, pero si quieres un consejo, nunca contrates
el paquete basico, tu sistema ira muy justo. Yo te recomendaria que mirases un
plan superior.

Si no sabes cual elegir, te dejo el mio:
Raiola Network (con un 20% Dto.)

— Buena calidad/precio
— Soporte en espanol (24h)
— Dominio GRATIS el primer afio

@

— Si resides en Europa (€)

— Si resides en América ($)

Networks

WordPress

Es el sistema que gestionara todo, las paginas del sitio web, el contenido que
subas, su estética, el comportamiento del sistema...

Mirate esta grafica:


https://www.dondominio.com/es/buscar/
https://weben7.com/raiola
https://weben7.com/raiola-america

Technologies = Content Management

Usage statistics of content management systems

Request an extensive content management systems market report.

Learn more

This diagram shows the percentages of websites using various content management
systems. See technelogies overview for explanations on the methodologies used in the
surveys. Qur reports are updated daily.

How to read the diagram:
32.9% of the websites use none of the content management systems that we monitor.
WordPress is used by 43.1% of all the websites, that is a content management system

market share of 64.2%.
None —32.9%

WordPress

64.2%
Shopify
Wix 1 a0,
Squarespace 2.0%
a p 2.9%

Puedes ver como WordPress es el gestor de contenidos lider a nivel mundial
con 64.2% de cuota de mercado.

Y mas de un 43%, es decir, 4 de cada 10 webs que existen, estan hechas con
esta tecnologia.

Al mismo tiempo que saca los colores a seguidores como Shopyfy o Wix.
Para un resultado profesional, la inica opcidon que existe es WordPress.

Pero, no me hagas caso a mi, hazselo a la inteligencia colectiva mirando de
nuevo el grafico anterior.

Bien, ya cuentas con todos los pilares y tienes la foto completa.

Primero tendras que decidir qué conocimientos vas a compartir, en qué nicho te
vas a mover y qué soluciones (productos o servicios) vas a crear para solucionar
los problemas de tu audiencia.

Esta parte del proyecto es esencial y unicamente puedes decidirla tu.

Una vez lo tengas definido nos ponemos con el montaje.




Construyendo tu hogar digital

Si tienes algun tipo de relacion con el marketing digital habras tenido ocasién de
oir términos como: Sitio Web, Blog, Landing Page, Squeeze Page, Carta de
Venta, etc.

Para que no haya ningun tipo de confusion, voy a explicar el porqué de su
nombre y cuales son sus caracteristicas.

Empezamos:
Web Site / Sitio Web
el conjunto de todas las pdginas web que cuelgan de un dominio
(Inicio - Sobre mi - Ventas - Blog - Contacto - Pdg. de Suscripcion - Pdginas legales...)
Blog Landing Page / Pag. de aterrizaje
cada entrada/articulo/post del Sitio pagina de destino donde llega un
Web y la pagina donde se listan todas usuario.
Squeeze Page / Carta de Venta
Pag. de Suscripcién es la pagina donde mostramos
exclusiva para recoger nuestro servicio o producto
datos de los usuarios
Sitio Web

Empezamos por la cuspide de la piramide.

Un sitio web o website (en inglés), comprende todo el contenido que pones a
disposicion de las visitas bajo un dominio web concreto.

En mi caso, tendras todo el contenido si accedes a weben7.com

Este contenido puede estar visible a cualquier usuario (pagina “home”,
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“contacto”, “servicios”, “blog”...) o tener partes ocultas (pagina “gracias por
suscribirte” y otras) o restringidas (como el contenido de una “academia”).




Blog

Comprende el conjunto de todas las entradas o posts que escribes y también la
pagina donde se listan.

Es una parte fundamental en tu estrategia de marketing y cubre dos funciones:

1. Entregar valor gratuito a las visitas, con lo que te haras ver como
experto en los temas que trates

2. Mejorar el SEO de la web. Cada vez que Google visite tu web,
encontrara contenido fresco y favorecera tu posicion en los resultados de
busqueda.

Landing Page o Pagina de aterrizaje

Son paginas donde llegan los usuarios, de ahi su nhombre, y, dependiendo de su
proposito, se dividen en “Squeeze Page” o “Pagina de Venta’...

Squeeze Page

Esta pagina de suscripcion es un tipo de Landing Page que tiene como unica
mision recoger los datos de los usuarios.

Sin ella, tu web no dejaria de ser una tarjeta de visitas cara.

Pagina de Venta o Carta de Venta

Landing destinada exclusivamente a la venta de tus servicios, formaciéon o
productos.

Su mision es la de brindar informacion, resolver dudas y afadir una forma de
realizar la transaccion.

Paginas del sitio web

Son el resto de paginas que no tienen cabida en el resto de secciones: como
una pagina donde alojamos el replay de un webinar, pagina de agradecimiento
por una compra realizada...



Ahora que ya conoces las diferencias entre unas y otras, te toca decidir que te
interesa que tenga tu web.

¢ Tendra Blog?... Yo lo recomiendo, pero ten en cuenta que vas a tener que
dedicarle un tiempo en pensar los temas y escribir los articulos. Siempre puedes
afiadir un Blog a tu web mas adelante.

Te cuento en el siguiente apartado las paginas que yo tendria y que coinciden
con las que disefio a los clientes que me contratan.

7 paginas fundamentales que deberia tener tu Web
No es algo inamovible, pero si mi recomendacion.

A medida que vaya describiendo las paginas te daras cuenta del porqué tenerlas
en tu web.

Al concluir, terminaras dandote cuenta de que todo tiene una logica aplastante y
veras el porqué de cada pagina y cada seccion.

Sin mas, empezamos...

Diseﬁa-rusm nicio sobre mi blog servicios v recursos contacto -

Esta es mi propuesta:
1. Pagina de Inicio
2. Pagina Acerca de o Sobre mi.
3. Pagina para el Blog
4. Pagina de Venta
5. Pagina de Contacto
6. Pagina de Suscripcién

7. Paginas Legales



Estructura de una Pagina Principal [INICIO]

Es la pagina que se visualiza cuando escribes un nombre de dominio y en ella
debes mostrar la informacion esencial que quieras que el lector conozca de todo
la existente en tu sitio web.

Para que te hagas una idea: es el escaparate de tu sitio web.

Anade los bloques para dirigir el trafico hacia esas secciones.
Por ejemplo: si quieres que tu publico visite el blog, afiade en algun punto de la pagina

un enlace al mismo. Si quieres que contacte contigo, afiade un enlace a la pagina de
contacto o inserta un formulario...

La Cabecera es la primera seccidén que veran las visitas nada mas llegar y debe
responder a la pregunta:

¢ Qué hay aqui para mi?

Dependiendo de la respuesta continuaran leyendo o se iran.

Solo tienes unos pocos segundos para contar como puedes ayudarles y a la vez
lograr que te dejen sus datos.

Elementos destacados de una Cabecera

1. Logotipo.- (opcional) Yo tengo proyectos en los que he usado logo (como
WEBen7) y otros en los que no (TecnoGlodita.com). La mayoria de las
veces con poner el nombre del proyecto es suficiente. Si tienes uno que
identifique tu marca, ponlo.

2. Menu.- Debe existir un acceso directo a las paginas mas relevantes de tu
sitio web: el blog, Sobre mi, servicios o productos, contacto y un Regalo
para captar suscriptores.

3. Después, debes dejar claro de qué va tu web en una frase y cémo vas a
solucionar los problemas de tu audiencia



Empieza a vender online con una web y un sistema que automatice las ventas en
tan solo 7 dias

4. Justo al lado debes colocar una caja de suscripcion con un incentivo,
como en el botdn del menu, para que los visitantes te dejen un email de
contacto.

NOTA. .- Estos puntos tienen que estar a la vista nada mas se cargue la pagina,
es decir, el usuario no tiene que deslizarse hacia abajo para ver los elementos.

DisenaruSueno

disefio web
que convierte

STE GUSTARIA TENER UNA WEB QUE TE DIFERENCIE DE LA COMPETENCIA,
TE PERMITA SUBIR TUS TARIFAS Y MULTIPLIQUE TUS VENTAS?

Tu turno...

¢Pondras logotipo?

Elementos del Mend...




Titulo con el problema que resuelves...

2. Situacion Idilica

En esta seccion puedes plasmar la transformacion que van a conseguir tus
lectores si forman parte de tu comunidad.

Paso del Punto A [Problema] — Punto B [Solucién] = TRANSFORMACION

[vivir con dolor de espalda] — [una vida sin dolor]

[vender en las redes sociales] — [ventas automatizadas]

Puedes describir esta situacion redactando un par de parrafos e introducirlos
con frases como:

Imagina qué...

Te has preguntado alguna vez como...
Estoy seguro de que has oido hablar de...
Déjame adivinar...



o dejando un listado de 3-5 puntos, mostrando el problema que tiene y los
beneficios principales que obtendria si contrata tus servicios.

1. ¢ Te gustaria eliminar tus dolores de espalda de una vez por todas?
2. ¢Te gustaria tener mas resistencia y fuerza para...?
3. ¢Desearias poder jugar con tus hijos sin tener que parar cada poco tiempo para...?

DEJAME DECIRTE QUE ESTAS EN EL LUGAR CORRECTO Y QUE UNA
VIDA SIN DOLOR ES POSIBLE

Imagina que ...

@ Eres mas feliz porque estas haciendo del mundo un lugar mejor al sequir una alimentacion que es
respetuosa con el planeta y los animales.

@ Puedes seguir una alimentacion saludable basada en plantas sin tener que renunciar a tus platos
preferidos.

@ Disfrutas de platos deliciosos cada dia, preparados con ingredientes gue nutren tu cuerpo.

@ Tienes mas tiempo para las cosas que de verdad te importan al preparar recetas rapidas en tu dia a
dia.

@ Sigues una alimentacion sencilla, con recetas faciles de preparar, hechas con ingredientes que
puedes encontrar en tu supermercado.

Sequir un estilo de vida saludable y respetuoso es posible. Lo sé porgue el 15 de julio de 2014 tomé la
decision de hacerme veganz.

Desde entonces, soy una persona muy feliz.

Tu turno...

¢ Cual es la situacion ideal que quiere lograr...?




Sé como te sientes.. ..

Puedes crear los dos tipos: lista (Problema, Agitar, Solucion) y desarrollar un par
de parrafos o unicamente una de las dos opciones.

3. ¢Quién eres?

Preséntate para que el lector empiece a identificarte como la persona que esta
detras del proyecto.

Cuenta lo que te hace diferente de tu competencia. Puede ser tu historia
mencionando el detonante por el que decidiste embarcarte en este proyecto, tu
experiencia sobre la materia, tu método...

Anade una foto tuya practicando algun hobby, de viaje o en unas vacaciones.

Recuerda. Debe ser una foto donde se te reconozca. NO subas una foto con
gafas de sol o dando la espalda...




Hola, me llamo

Angel Alegre

Cada mes mds de 200.000
personas leen mis consejos
para vivir al maximo.

Estoy convencido de que mi material
te sorprenderd y marcara un punto
de inflexién en tu vida, y sobre todo
de que te ayudar4 a...

Tu turno...

Cuenta la parte de tu historia que hizo que iniciaras este proyecto...




4. Servicios que ofreces

Esta seccion debe dejar claro de qué servicios o productos dispones para
‘Ayudar a lograr la Transformacién”

No se trata de insertar tu pagina de venta aqui, unicamente debes dejar claro
que se trata de un proyecto serio y que vendes servicios y/o productos.

Bastara con un parrafo dénde indiques el PROBLEMA que tiene tu cliente ideal
y expliques la SOLUCION que tienes para ayudarle.

¢ Te gustaria eliminar para siempre esos dolores de espalda que no te dejan hacer vida
normal...? Descubre mis servicios y como puedo ayudarte en...

Después de contar brevemente en qué consisten tus productos o servicios,
recuerda dejar un enlace directo a tu pagina de venta para ampliar
informacion y realizar la compra llegado el caso.

Estrategias de Marketing a la medida de tu profesion

¥ O v

Eticas Minimalistas Efectivas

Porque en temas de salud emocional, Porque no hace falta complicar las Porque conacemos el sector y los
hay que tratar con delicadeza la cosas, ni estar en todos lados. perfiles de clientes, elegimos para tilo

comunicacién. que realmente funciona.

Queremos que te dediques a tus clientes y a crecer como profesional. Nosotros
nos encargamos del resto.

Tu turno...

Describe los servicios o productos que vendes en esta web...




5. Demuestra Autoridad

Testimonios de Clientes

i oy ol oy L8 4 & 4

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur adipiscing elit. Ut Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur adipiscing elit. Ut
elit tellus, luctus nec ullamcorper mattis, pulvinar dapibus elit tellus, luctus nec wllamcorper mattis, pulvinar dapibus
leo. leo.

@ Lucia Garcia @ Jaun Barros
)

No nos gusta ser los primeros en probar las cosas. Las personas nos dejamos
influenciar por lo que han hecho otros antes que nosotros.

¢ No me crees? Mira este video:
https://www.youtube.com/watch?v=aaAgNXsW9A4

Asi que es importante que muestres pruebas de que tu método funciona:
testimonios de personas que ya han trabajado contigo, empresas con las que
hayas colaborado, articulos en los que hayas aparecido...

Si no dispones de ellos, no te preocupes, pero recuerda volver aqui para
insertarlos cuando los tengas.

Introducir esta prueba social en tu pagina principal te dara mucha autoridad y
generara confianza en tus futuros clientes.

Tu turno...

FOTO Testimonios



https://www.youtube.com/watch?v=aaAqNXsW9A4

6. Mejores Articulos

Después de haber navegado por la pagina y vistas las opciones que tienes de
pago para trabajar contigo, puedes afnadir articulos de tu Blog para seguir
entregando valor.

Dotar de un Blog a tu Web es una de las mejores estrategias que podrias
hacer.

1. Estaras diciendo a Google que aqui se crea contenido fresco para ayudar
a los usuarios y te premiara.

2. Te mostraras como un experto en tu tema ante tus lectores y otros
profesionales del sector

3. Crearas una relacion duradera con tu audiencia ofreciéndoles contenido
gratuito de valor, fomentando la idea de que si entregas este contenido
tan bueno gratuitamente que no daras en tus servicios de pago.

Tu turno...

Listado de Articulos o Entradas...




jCrea tu Lista! - No insistiré lo suficiente en repetir que el éxito de todo el
sistema radica en que las visitas que llegan a tu web se suscriban.

Vuelve a dejar un formulario para que te dejen sus datos, quiza no hayan
completado este proceso en la cabecera y ahora estén mas convencidos de que
no quieren perderse nada que venga de ti.

Puedes repetir el disefio de la cabecera o crear uno nuevo, lo que prefieras.

SISTEMA DE ATRACCION DE CLIENTES POTENCIALES EN PILOTO AUTOMATICO

Generda mas Ventas con tu Web

iDeseas diferenciarte de tu competencia?
<Te gustaria subir tus tarifas?

¢Quieres multiplicar tus ventas?

disefio web que convierte visitas en clientes

Tu turno...

Escribe el titulo de tu pagina de venta.




8. Footer o Pie de Pagina

Con esta seccion se cierra la pagina de Inicio y es donde coloco toda la
informacién menos relevante para mi:

1. Redes sociales. Hay quien coloca los accesos directos a sus redes en la
cabecera, pero corremos el riesgo de que un usuario abandone la web por
ver nuestro muro.

2. Paginas para cumplir laley RGPD y LSSI.
3. Informacién sobre Copyright©

AVISO LEGAL PRIVACIDAD COOKIES CONTRATACION

Copyright ® 2021 DisefiaTuSuefio.com

También es comun encontrar el Menu repetido con todas las secciones de la
web e incluso colocar aqui el enlace al formulario de contacto

Tu turno...

¢ Qué elementos vas a mostrar? ...




Estructura de la Pagina Sobre Mi / Acerca de

La pagina “Sobre mi” o “Acerca de” es una de las mas visitadas de una web o
blog.

Te voy a mostrar para qué sirve la pagina “Acerca de” y los errores que debes
evitar para conseguir una pagina que enamore a tu audiencia.

Sé que da pereza y hasta puede que no te sientas a gusto hablando de ti — te
entiendo, a mi me pasa lo mismo — pero es importante si quieres dar buena
impresion a tus lectores y generar confianza para tener una relacion duradera.

La mayoria de las paginas “Sobre mi” que me encuentro, enumeran todos y
cada uno de los hitos, titulos... que posee la persona que hay detras, como si de
un curriculum se tratara.

También es habitual encontrar negocios que unicamente hablan de su
trayectoria desde su fundacion, sin pararse a pensar en el cliente y en el motivo
que le ha llevado a su web.

Asi que te voy a mostrar para qué sirve esta pagina y los errores que debes
evitar para conseguir que enamores a tu audiencia.

En primer lugar, quitate todo el Ego que puedas, ponte en la piel de tu lector y
piensa qué te gustaria saber del proyecto que estas visitando o de la persona
que hay detras.

Explica de qué va tu proyecto y por qué te has lanzado a esta aventura para
difundir tus conocimientos y ayudar a otras personas.

También vas a enfrentarles a sus problemas y vas a ofrecerles las soluciones
para conseguir la transformacion que desean.

Cuéntales tu historia, esa que te hace diferente del resto de personas, te servira
para humanizar tu marca y comenzar a generar confianza. Y un dato importante,
te ayudara a vender.

Estructura que yo uso

Es importante que sepas que NO hay una unica opcion. No obstante, te voy a
mostrar el método que yo sigo.



1. Cabecera

Lo primero que debes hacer es presentarte, escribe tu nombre para que las
visitas no se tengan que imaginar quién es la persona que esta detras del
proyecto.

Encabeza la pagina con una frase que describa el problema principal de tu
cliente ideal y muestra la solucidn para que se enganche desde el primer minuto
y quiera seguir leyendo.

Ejemplo:

Me llamo Angela y trabajo con personas que sufren dolores de espalda a través de
técnicas de...

Puedes acompafiar el texto con una foto para que te identifiquen desde el primer
momento.

Speaker

Existen 2 tipos de ponentes: los que
provocan bostezos y los que se quedan en
el recuerdo... y tu ya sabes en qué grupo
estoy.

He organizado varios eventos y sé lo dificil que es encontrar un
ponente que emocione, se quede en el recuerdo, se implique y
ayude a vender entradas. Si buscas a alguien que hable sobre
ventas, copywriting y negocios y que haga todo eso (y algunas cosas
mas) por tu evento, sigue leyendo.

Tu turno...

Ariade tu Nombre + el problema principal de tus lectores...




2. El Problema

En la seccion ve directamente el Problema que tiene tu cliente ideal.

Puedes describir los puntos de dolor que sufre mediante unas preguntas:
Ejemplo: ;Te gustaria...? ;Sientes que necesitas...? ;No sabes por dénde...?

— ¢ Sientes frustracién al no poder jugar con tus hijos porque no puedes estar mucho
tiempo sin sentarte?

— ¢ Te agobia tener que estar persiguiendo clientes por las redes sociales para captar
su atencion?

. <Tienes todos los clientes que te gustaria?

:Sabes el dinero que estas dejando de ganar por tener tu agenda vacia?

\ éLas visitas de tu web se marchan como llegaron?

:Sientes que el tiempo dedicado a tu trabajo, se lo restas a tu familia, amigos,
hobbies... y preferirias que no fuese asi?

. ¢Te gustaria tener una sistema que atraiga clientes en piloto automatico?

Tu turno...

Enumera los puntos de dolor...




3. Preséntate y genera Empatia

Cuenta la parte de tu historia que refleja que tu también has pasado por una
situacion parecida a la que se encuentra tu cliente en estos momentos.

Date a conocer para empezar a generar confianza y deja entrever como has
solucionado los problemas que también tiene tu cliente ideal.

— Sé coémo te sientes porque asi me he sentido yo afios y anos

— Por suerte descubri la acupuntura y desde entonces no he vuelto a sufrir dolores de
espalda

DETRAS DE ROSA MOREL® COMUNICACION

Rosa Marel empezo a trabajar como redactora
profesional en 2009. Después de pasar por
revistas, agencias y productoras decidio crear su
consultoria de redaccion persuasiva y se
especializé en neuroventas y copywriting

emocional.

Ahora imparte formaciones y conferencias en

universidades, escuelas de negocios, instituciones

Certificacion en Neuropublicidad y Neuremarketing, Posgrado en
i - ¥y L ; y eventos donde comparte los avances en
Publicidad, Master en Periodismo y Comunicacion Digital, Licenciatura en

Filologis Hispanica. persuasion escrita para marketing digital.
Tu turno...
FOTO... Parte de tu Historia con un problema
y qué te ayudo a solucionarlo...




4. La Solucioén

Este es el momento que tu audiencia esta esperando para saber como ayudas
con tu método.

Primero, puedes mostrar la situacion deseada que quieren alcanzar y después
como llevarla a cabo.

Muestra lo que te diferencia de tu competencia, no seas uno mas.

He pasado arios con formacion especifica en la que he aprendido cémo optimizar los
esfuerzos para crear una pagina web que venda...

Hasta lograr un método que funciona en el 100% de los casos...

Ahora aplico mi método con el que separo la paja del grano y te muestro lo que
necesitas saber para conseguir ventas predecibles mes a mes...

Tu cliente ya tiene toda la informacion, ahora debes presentar tu oferta... llega el
momento de mostrar las soluciones que ofreces, tanto gratuitas como de pago.

1. Por la via rapida contratando mis servicios de...

2. También puedes ir a tu ritmo mientras consumes los contenidos gratuitos que publico
cada semana en el blog...

3. Sitodavia no has descargado mi Guia de “3 ejercicios para aliviar tu dolor de espalda
en tiempo récord” puedes hacerlo desde aqui

Ahora aplico el método 20/80 con el que separo la paja del grano y te muestro el
20% que necesitas saber para conseguir hacer el 80% de las tareas que conlleva
tener un blog de éxito que te haga vivir |la vida que suenas.

OTROS TE DIRAN COMO CONSTRUIR UN BLOG DESPUES DE
CONSUMIR HORAS Y HORAS DE MATERIAL, CONMIGO VAS A
INVERTIR LA QUINTA PARTE DEL ESFUERZO EN CREAR TU PROPIO
NEGOCIO DIGITAL TRANSMITIENDO TUS ENSENANZAS AL MUNDO Y
CONSIGUIENDO MAS CLIENTES EN MENOS TIEMPO.




Tu turno...

Como ayudas a tus lectores...

5. Prueba Social

En este apartado debes contar al visitante los logros que has conseguido: como
las apariciones en medios u otros blogs afines a tu tematica, con el fin de
generar confianza.

Si ya dispones de testimonios de clientes después de que hayan trabajado
contigo, anadelos aqui. Mejor si son en formato video que en texto.

Me hvs isto en

Tu turno...

Logotipos de empresas con las que hayas trabajado...

Stefano Ferrario L

Luis Dario Torres w » RideMarisol L Jota Barros w
@retaildemy E @ rideMarisol @rubixaphoto

Esta chica se merece toda mi
recomendacion. Sabe lo que
hace. Sabe sus porqués y pudo
conectar conmigo. Lee su post
twitter.com/maidertomasena...
22:38 - 20 Apr 2016

- L x3 v

Si necesitas mejorar como le
hablas a tus clientes, es hora de
que conozcas a
@maidertomasena
#EmpatiaTextual

twitter com/maidertomasena.
17:34 - 1 Jul 2016

« B wi

Fascinado con los contenidos y
disefios de tu web,
@maidertomasena. Estoy
aprendiendo mucho en tu
rincon. Enhorabuena por él. 3)
18:39 - 3 Feb 2016

- 1 w2

@Stetano_XC,

Enhorabuena
@maidertomasena tu blog
nunca decepciona. Gontenidos
claros, Utiles y de calidad.
12:44 - 2 Apr 2016

- B Wi




Tu turno...

Testimonio 71... Testimonio 2...

6. Tu Historia (Biografia

Ahora si, es el momento de poner todos los titulos que posees relacionados con
la tematica de tu Web.

Este punto seguro que lo tienes mas claro, es el mas reconocible. Es lo que
veras en la mayoria de blogs y webs en la seccion “Sobre mi”.

Tu lector ya ha despejado sus dudas en cuanto a si estaba en el lugar correcto.
También ha visto si las soluciones que le propones le encajan vy, si ha llegado
hasta esta parte de la pagina “Acerca de”, es el momento propicio para soltar Tu
Historia.

Cuantas mas cosas cuentes sobre ti, mas posibilidades tienes de empatizar con
alguna caracteristica de tus lectores.

— Por ejemplo, yo soy Aries y conectaré con todas las personas del mismo signo que lo
lean

No se trata de inventar nada, ni de escribir por escribir. Sé real y cifiete
unicamente a la parte de tu historia que desemboca en tu proyecto.

Afade hitos o puntos de inflexion que te han traido aqui y ahora.




SILLEGADOS A ESTE PUNTO AUN QUIERES SABER MAS DE Mi,
TE MUESTRO MI LADO MAS PERSONAL

Mi nombre es Diego Roldan Lafont, estoy casado, soy zurdo de nacimiento pero diestro por

obligacion y Riojanc de “pura cepa” (Logrefic), aunque vivo en Zaragoza lo que va de milenio.

Mis aficiones son el buceo, la fotografia, la lectura de marketing y motivacién, la creacion de

blogs, los negocios digitales y las Terapias.
Soy mas de perros que de gatos, aungue me gustan los dos. Y mas de series que de pelis.

Mi pasion: los viajes con los gue saciar mi alma aventurera y descubrir culturas exoéticas

fotografiando miles de instantes con mi vieja Nikon D70.

DNeannée de niie |a cricis afectara a mi vida inicié 1in camina de camhbin aiie me ohligd a

Tu turno...

Tu Biografia, titulos, formaciones...

7. Llamada a la accion o CTA

Después de haber leido el contenido de la pagina y si has logrado empatizar con
tu audiencia, debes aprovechar el momentum y pedir que realicen una llamada a
la accion, la que tu quieras.

Yo, en mi pagina “Acerca de” pido que se suscriban para recibir mas contenido
gratis. Es mas, al ser una pagina extensa lo pido dos veces: a mitad de pagina y
al final del todo.




TITULO LLAMATIVO

e Beneficio 1
e Beneficio 2

e Beneficio 3

10 ERRORES A EVITAR EN TU PAGINA “ACERCA DE”

Error 1.- Olvidarte de tu lector y hablar exclusivamente de ti

Error 2.- Utilizar la pagina “Sobre mi” como si se tratara de tu pagina de
ventas

Error 3.- No “dar la cara”y no poner una foto tuya relacionada con la
actividad que desarrollas en el blog.

Error 4.- Hacer una pagina breve con un par de parrafos.

Error 5.- No poner testimonios de clientes con los que has trabajado y
que conocen tus servicios de primera mano

Error 6.- Hablar de lo bueno que eres y lo bien que haces las cosas. No
seas pretencioso

Error 7.- No enlazar articulos relevantes del blog o paginas estratégicas
que desees que los lectores visiten

Error 8.- Hablar mal de la competencia. jEvitalo!, las criticas que hagas
no te haran mejor profesional. Tu a lo tuyo...

Error 9.- No aprovechar la oportunidad para pedir que se suscriban.
Siendo unas de las paginas mas visitadas puede convertirse en una
fuente de nuevos suscriptores

Error 10.- Escribir textos genéricos, aburridos, en tercera persona...
Ponle Almal!!



Estructura del Blog

Esta seccion es sumamente importante dentro de una web, ya que dota de
contenido fresco a la misma.

Cada vez que publicas un articulo estas ayudando al posicionamiento organico
de tu sitio web. Es decir, si cada vez que Google pasa por tu web encuentra
contenido nuevo, le gustara y favorecera que tu web aparezca mas arriba en las
busquedas que hagan los usuarios.

Puedes organizar los articulos en categorias y etiquetas:

Categorias. No muchas. Se corresponden con las grandes divisiones de
contenido diferente que se pueden hacer en tu web.

P. ej. Para una web de Yoga
e Posturas de yoga

e FEjercicios de yoga
® Alimentacion...

Etiquetas. Menos aun que categorias. Tiene el propdsito de describir un detalle
especifico de tus posts.

Siguiendo el ejemplo de una web de Yoga

e Principiante
e Avanzado

Tu turno...

Categorias (de 3a 5)... Etiquetas (26 3)...




NOTA .- Te recomiendo redactar los articulos en documentos separados (uno por
cada articulo) y que los guardes en una carpeta en tu ordenador para tener una
copia de seguridad.

No los redactes directamente en tu web porque si algo sale mal puedes perder
el texto y tener que empezar a redactar desde el principio.

BLOG SOBRE NEGOCIOS DIGITALES

Cémo crear una web con WordPress paso a paso, tutoriales para negocios online, consejos para emprendedores digitales...
iy mucho mas!

r . . s

~ REDISERO WEB h ; CALENDAR _ GUEST POST:

10 RAZONES POR LAS e = EDITORIAL + 21 GLEST ROBALE LECTORES
Srie | N e IDEAS PARA N AR QUE TELD

PAGINAWEBESTE |00 ESCRIBIR "TU BLOGGING AGRADEZCAN

2020 3 =3 PROXIMO POST

T I er——

- Sl e s v
N @ V- P i
redisefio web: 10 razones calendario editorial + 21 guest post: robale
por las que querrias ideas para escribir tu lectores atu
actualizar tu pagina web proximo post competencia y haz que te
lo agradezcan

Y
“ o

Una buena idea es habilitar un formulario para suscribirse al final de cada
articulo:

¢Quieres leer mas reflexiones como esta?

Consigue gratis mi ebook “10 ideas que te cambiaran la vida” y descubre las ideas
que revolucionaron por completo la manera en la que veo el mundo.

& Nombre =% E-mail Si, QUIERO EL PDF




Estructura de una Pagina de Venta

Como ya te he comentado anteriormente, comenzamos por la Pagina de Venta
de tus servicios o de tus productos.

Necesitas tener una pagina exclusiva donde mostrar el trabajo que realizas.

— Si dispones de diferentes servicios y/o productos, yo me plantearia agrupar
soluciones a problemas similares en una misma pagina.

Ejemplo.
Si has creado un curso Disefio Web y lo ofreces tanto en version [online] como

[presencial], podrias crear una Gnica carta de ventas con toda la informacion y
establecer dos opciones de pago: una para cursarlo online y otra presencial

— Sin embargo, si lo que ofreces es muy diferente, me plantearia paginas
independientes.

Ejemplo.
Yo crearia una pagina exclusiva si ofreciera [servicios] de disefio web y otra pagina

independiente para [formacién]. Porque son dos publicos diferentes, quienes quieren
montarse su propia web que quienes quieren el servicio.

1. TITULO

Es lo primero que vera tu posible cliente y tiene que impactar. Debes mostrar el
problema que quiere solucionar tu audiencia y la forma de erradicarlo.

Ejemplo:
[Elimina tus dolores de espalda] en [30 dias] desde la [comodidad de tu casa]

Debes mostrar los Beneficios de trabajar contigo, NO las Caracteristicas del
servicio.

Férmulas que funcionan:

Consigue [RESULTADO DESEADO] + en [PERIODO DE TIEMPO] + sin [MAYOR
OBJECION]

Crea [una Web que convierte] en tan [solo 7 dias] aunque [se te resista la tecnologia]

Como conseguir [RESULTADO DESEADO] cuando [RETO QUE COMPLICA LA
TAREA]

Coémo lograr [cambiar de vida] cuando [nadie te apoya ni te comprende]



Coémo construir [RESULTADO DESEADO] del que estar orgulloso

Como construir [un legado / un proyecto profesional / una familia] de la que estar
orgulloso

;Estas emprendlendo
y sientes que no avanzas con
tu proyecto?

Rompe con tus miedos y bloqueos en menos de 5
semanas y empieza a disfrutar del estilo de vida que
deseas

Tu turno...

Escribe el titulo de tu pagina de venta...




2. Subtitulo (opcional

Solo si complementa al titulo.
Ejemplo:

Una férmula sencilla de lograr [RESULTADO DESEADO] aunque hoy
estés/tengas [RETO QUE COMPLICA LA TAREA]

Una férmula sencilla de lograr [ELIMINAR TUS DOLORES DE ESPALDA] aunque no
dispongas de [TIEMPO]

Todo lo que necesitas saber sobre [TEMA] para conseguir
[RESULTADO DESEADO]

Todo lo que necesitas saber sobre [LA ACUPUNTURA] para conseguir [ELIMINAR TUS
DOLORES DE ESPALDA] de una vez por todas

tu escqela online
en 15 dias

wmosarrsoce <1 Subtitulo

Tu turno...

Escribe un subtitulo si lo ves necesario...




3. Féormula PAS: Problema, Agitar, Solucion

Después del titular y una vez mostrado al visitante la solucion o la promesa que
puede conseguir si trabaja con nosotros... llega el momento de profundizar un
poco Mas en sus problemas.

Aqui trataras de empatizar con tu audiencia contandole que “Entiendes
perfectamente por donde esta pasando”. Le dejaras claro que “no es culpa
suya”... El culpable es un agente externo como la sociedad, el ritmo de vida que
tenemos o porque aun no ha encontrado la solucion adecuada que resuelva sus
problemas. Y por ultimo le tranquilizamos porque juntos vamos a lograrlo.

Puedes abordar esta parte con unas preguntas:

1. Problema: ; Tus dolores de espalda te impiden llevar una vida como los demas?

2. Agitar: ;Haces egjercicios que no te gustan y encima cuando terminas sientes
mas dolor que antes de hacerlos?

3. Solucién: Pasate al Yoga y con mi método probado me encargaré de que no
vuelvas a tener dolores de espalda... nunca mas.

Te pongo un ejemplo de un parrafo en el que se tratan estas cuestiones:

Sé como te sientes porque yo he pasado muchos afios con dolores de espalda...
No es culpa tuya, si no del ritmo de vida al que nos vemos obligados...
Pero no desesperes, podemos y vamos a solucionarlo juntos...

:Llevas tiempo pensando en montar una tienda online y no terminas de dar

el paso?

;Ya tienes una tienda fisica y sabes que ha llegado el momento de dar el

salto a Internet para llegar a compradores de otras ciudades o paises?

¢Hace tiempo que luchas con tu comercio electronico y buscas un sistema

mas facil de gestionar?

tengo la solucion para que vender en
Internet te resulte sencillo

Tienes que saber que un eCommerce no es montar una tienda y ponerse a vender.

Es cierto que existe la compra compulsiva, pero necesitas captar suscriptores para tu tienda

a los que enviar emails con ofertas para que te compren.

Nel mismn maodn nara tener mas visihilidad en Internet te interesa 1in hlag dande vavas




Tu turno...

Profundiza un poco en los problemas que tiene tu cliente ideal... (Version lista
de preguntas/afirmaciones)

Sé como te sientes... (Version redaccion)

Puedes crear los dos tipos: lista (Problema, Agitar, Solucién) y desarrollar un par
de parrafos o unicamente una de las dos opciones.



4. Resultados a Corto/Medio plazo

Presenta la situacion idilica que tu cliente quiere alcanzar. Se trata de hacerle
ver la transformacion que va a experimentar si trabaja contigo y con tu método.

Ejemplo:

— Si sigues mi método en unas semanas consequiras librarte de...

— Llevo afios de investigacion y he elaborado una metodologia que funciona en el
100% de los casos

— SERVICIO LLAVE EN MANO: todo lo que necesitas para...
— CERO PROBLEMAS TECNICOS: una plataforma con la que vender...
— Imagina por un momento que...

Un tiempo que, bien gestionado...

te ayuda a: para lograr:

o
-

Tener mayor claridad mental mMas crecimiento

.
&
H

Obtener contactos de nuevos clientes
Mejorar tu estrategia comercial é
Generar sinergias con colegas de tu sector

L]
g

mas clientes
mas dinero

mas alcance

@ Be ©
=X K=

Gozar de mas y mejores momentos en familia mas libertad

laecuacion es facik: A menor numero de distracciones..¢AYOR EXITO PERSONAL Y PROFESION

Tu turno...

Lista los Beneficios que tiene tu programa, producto o servicio...




5. Preséntate y muestra Autoridad

Tu futuro cliente ya tiene instalado en su mente que puedes cambiarle la vida y
también sabe cdmo lo haces. Ahora tienes que eliminar las dudas que pudiera
tener para trabajar contigo y no con tu competencia.

Muestra tu autoridad y lo que te diferencia, habla de los clientes que has
ayudado, empresas con las que has trabajado o medios en los que has
aparecido.

— ¢A cuantas personas has ayudado (clientes)? ...muestra los afios de trayectoria
— ¢Has realizado alguna ponencia? ...deja un enlace para que puedan verla
— ¢Has aparecido en los medios? ...anade los logotipos de esos medios

NOTA — No olvides poner una fotografia donde se te vea bien para generar
empatia.

iHola, soy losune!

Bloguera, emprendedora, coach de salud y vegana desde hace 6 afios

Tras sufrir una trombosis venosa profunda, mi vida dio un giro radical y empecé a interesarme
enmisalud. Consegui curarme gracias a una alimentacion saludable y a hacer unos sencillos

cambios en mis habitos.

Ademas, he logrado vivir de mi pasidn, que es difundir y demostrar que una dieta vegana hien
planificada es saludable y beneficiosa para nuestro cuerpo y es una gran aliadaen la
prevencion de enfermedades cronicas.

He ayudado a 5.494 personas a hacer un cambio de habitos hacia una vida saludable,

sostenible y 100% vegetal gracias a nuestra Escuela Cocina Vegana

Unete a seguir una dieta mas saludable para nosotras, para los animales y para la Tierra.

X

Tu turno...

FOTO... Presentacion breve...




Enumera cada uno de los beneficios que va a obtener al trabajar juntos:

— Aliviar un dolor

— Ganar tiempo

— Ganar mas dinero

— Tranquilizar, estar a salvo, sentir paz

— Etc.
cQue conseguiras?
ALIMENTACION MENU SENCILLOY AHORRAR TIEMPO Y DINERO
EQUILIBRADA ECONOMICO ,

Mo tendras que pensar en la lista de la

Supervisada al detalle por una Disfrutaras de acceso ilimitado a sabrosas compra ni pasarte muchas horas en la
nutricionista especializada. recetas 100% vegetales de desayuno, cocina
comida y cena.
Tu turno...




7. Primeros Testimonios

— ¢ Tienes comentarios de clientes?
— ¢ Tienes comentarios en las redes sociales?
— ¢ Datos cientificos que te avalen?

NOTA — Es fundamental afiadir una foto o video mas una direccién a su web,
perfil de LinkedIn, etc., para otorgar veracidad. Y debes centrarte en los
beneficios concretos que han experimentado.

FOTOs... Testimonios...

iTodavia tienes dudas? Aqui te dejamos las opiniones de algunas
personas que ya han confiado en nosotras

. Testimonio Marta Vazqg... : . Testimonio Jesis Gon... Testimonio Elsa

- 1

N




8. Descripcion de Caracteristicas

Ya has contado los beneficios que tiene tu programa y la transformacion que
consiguen quienes trabajan contigo.

Pero esto no es suficiente para algunas personas que necesitan saber
exactamente qué incluye tu programa, sesion...

Toca describir todas las caracteristicas:

— N° de Médulos que componen el curso

— Cuantas Lecciones por cada médulo

— Si el formato es en Video, Audios, Texto

— Duracién del programa o n° de sesiones

— Se entregan herramientas, existen descargables, etc.

Repasemos lo que te llevas:

7 Modulos en los que vas a aprender a:

Comprar tu hosting y dominio

Instalar WordPress para gestionar tu web

Afiadir las herramientas necesarias para disefiar los contenidos —

Crear cada una de las paginas de tu sitio Web o EMWMétfca
PRS Auoresponger

Donde y cameo colocar formularios en los sitios estratégicos
Qué hacer con los datos gque te dejen los nuevos usuarios
Implementar respuestas automaticas

Crear una secuencia de emails para ayudar a tus suscriptores

000000000

Etc.

Un Paso a Paso en video para acompariarte en la creacion y lanzamiento de una Web Profesional

con automatizaciones para que vendas sin que tengas que estar presente.

Tu turno...

¢ Qué incluye...?




9. Bonus (opcional

— Te ayuda a aumentar el valor percibido
— Escribir en cuanto dinero estan valorados los bonus
— Puedes jugar con la escasez (solo puedo llevar un n° limitado de

personas al mes)

CONSIGUE ESTOS BONUS

elementov B8

@ Convert Pro

WP ROCKET

1 Suporior WordPrass Porformance

astra pro
Plantilla Profesional basada
en Astra Theme con la que
podras hacer todo lo gque se
te pase por la imaginacion.
Rapida, ligera y muy

personalizable

Tu turno...

¢Entregas Bonus...?

elementor pro
El fameose constructor visual
en su versién Premium con el
que podras actualizar tu
disefic con diferentes
elementos: caja de texto,

listas, botones, fondos...

convert pro
Tu mejor aliado para
conseguir que las visitas de tu
web se conviertan en
suscriptores a los que luego
podras enviar ofertas con tus

servicios y productos

wp-rocket
EL mejor plugin del mercado
con el que mejorar la
velocidad para que tu
WordPress cargue mas rapido,
mejorando el SEO y

aumentando las conversiones




10. Filtro de Candidatos

Este aspecto es el gran olvidado.

Tu quieres ayudar con tus habilidades y transformar la vida de las personas que
confien en ti y qué mejor manera que hacerlo con personas con las que te
sientas a gusto trabajando.

Para realizar este filtro, se utiliza una seccidn donde dejamos claro con las
personas que queremos trabajar y, lo mas importante, con las que no nos
sentimos a gusto y para las que no se alcanzan resultados significativos.

Dejandolo claro desde el principio evitaras malentendidos y pérdidas de
tiempo... tuyo y de tus clientes.

— Para quién ES este servicio / producto
— Para quién NO ES este servicio / producto

Por qué no deberias acceder a Por qué si deberias acceder a
CRECETUBE CRECETUBE
+ No tienes interés en profesionalizar tu canal, + Quieres lanzar un canal profesional.

para generar ingresos o clientes. + Quieres evitar errores habituales en los canales

+ No te planteas invertir tiempo de forma regular nuevos y avanzar mas rapidamente.

en tu canal, como si se tratase de un negocio. + Te explicamos cémo lanzar tu canal, paso a

+ Prefieres probar por tu cuenta y ver qué tal te paso.

ML + Estds dispuesto o dispuesta a hacer un

esfuerzo extra, para crear tus 10 primeros
contenidos durante los primeros 60 dias.

Tu turno...

Este Servicio ES para ti si... Este Servicio NO ES para ti si...




11. El Precio

— Di cuanto cuesta
— Justifica porque tiene ese precio
— Comparalo con algo de la vida cotidiana: por el precio de café

Pack de Consultoria Pack de Consultoria
Bdsico Completo
79,70 € 129,90 €
" Revision de Portfolios Revision de Portfolios
+ Revision de imagenes Revision de imdgenes
+ Revision de keywording Revision de keywording
& 1sesion de skype de 1 hora -hora a convenir- 1 sesion de skupe de 1 hora -hora a convenir-

« Keywording De 15 Imdagenes
«" Planificacion De Creacion De Contenido

" Segunda sesion de skype de 1 hora -minima 15

dias después de la primera sesidén-

Al contado... A plazos...




Si ofreces una garantia de devolucion, dilo y establece las condiciones por las
que se rige:

— ¢ Esta limitada en el tiempo? P. ej, 14 dias
— ¢,Se deben cumplir objetivos?

e
Garantia de Satisfaccién de 15 dias :
Si tras ingresar en CRECETUBE, decides que no es para ti, te devolveremos tu
dinero integramente. Dispones de 15 dias para comprobar el funcionamiento
de la formacidn y ponerla en practica SIN COMPROMISO alguno.

1 5\‘\.
DIAS |

'

4
!
|
1
\

SATISFACCION

el

Tu turno...

Plazo de 14 dias...

También existe la opcidn de dar garantia de Satisfaccion

©

100% Garantia de satisfaccion

Los trabajos realizados cuentan con un 100% de satisfaccion de mis clientes y tienes
mi compromiso de que trabajaré para gue quedes totalmente satisfecho.
Desde el primer minuto estaré invirtiendo horas y herramientas para mejorar tu web.




13. Resuelve las Dudas que puedan surgi

Esta es una seccidn de las preguntas mas comunes que suelen tener el perfil de
tu cliente.

Anticipate y prepara unas respuestas a posibles preguntas que puedan surgir:

— ¢ No es muy caro?
— ¢ Qué pasa si me doy cuenta que el curso no es para mi?
— Ahora mismo no tengo mucho tiempo, ¢es un impedimento?

Tu turno...

Preguntas... Respuestas...

Preguntas frecuentes

¢La membresia es mensual o anual?

¢EL IVA esta incluido en todos los precios?
¢Qué ocurre una vez realizado el pago?
¢Cuando podré consultar el primer menu?
¢Puedo darme de baja de la membresia?

¢Que pasa si no hago el batch cooking?

» ;La lista de la compra incluye todos los ingredientes del
menu?




14. Recordatorio de lo que te llevas

— Materiales
— Bonus
— Escasez

RECUERDA, ESTA FORMACION INCLUYE:

@

@

© ©®© 6O 6

45 lecciones en videos cortos (de entre 5 y 8 minutos)
que van directos al grano. 6 horas de formacion valorada
en 400 €.

Plantillas y listas de control para encontrar tus
argumentos mas persuasivos y estructurar una oferta

gue venda.

Bonus 1: Mi método para conocer TODO sobre cualquier

cliente sin moverme de casa, valorado en 100 £,

Bonus 2: Mas de 100 anuncios reales en espafiol, de un

valor incalculable.

Bonus 3: 65 temas sobre los que puedes comunicar en

tu estrategia de contenidos, valorado en 70 €.

Bonus 4: La gufa basica de SEO-copywriting de Isabel
Romero, para crear textos comerciales que gusten por
igual a tus clientes y a Google, valorado en 147 €.

Bonus 5: El cuaderno de trabajo de mds de 180 paginas
con recursos, plantillas y ejercicios para practicar,
valorado en 100 €.

Tu turno...

Si entras ahora te llevas...




Vuelve a mostrar el precio y los botones de pago.

APUNTAME AHORA POR 297€ »

Tu turno...

Al contado... A plazos...

Hasta aqui cdmo construir una pagina de venta en 15 pasos. Ten en cuenta
gue no tienes porqué ponerlos todos, incluso puedes aiadir los tuyos propios,
pero es una muy buena base para empezar a construir tu pagina de ventas.

Te dejo con unas Recomendaciones:

1. Esta pagina no debe tener puntos de fuga como pueden ser el ment o
iconos de redes sociales o cualquier otro enlace que lleve al lector fuera
de la pagina de ventas.

2. Tampoco debe existir una barra lateral con diferente informacion que
despiste

3. Céntrate en el texto, no en el disefio. Solo deben existir fotografias 100%
relevantes y con un objetivo claro. P. ej. cuando te presentes, debes poner
una foto donde te muestres.



Estructura de la Pagina de Contacto

Deberias habilitar un espacio desde donde poder ponerse en contacto contigo.

Anade todas las formas que tiene tu audiencia de contactarte y evidentemente
que atiendas.

Ideas:

— Deja un enlace a un formulario como Google form para que te cuenten cual es su
problema N° 1 que no les deja dormir

— Anade las redes sociales donde tengas presencia

— ¢Pueden llamarte por teléfono o enviarte un Whatsapp?

— ¢Pueden visitarte fisicamente?

— Habilita un formulario de contacto

Como no quieres pasarte el dia respondiendo correos, una buena idea es dejar
claro qué mensajes atiendes y a cuales no vas a dar respuesta.

Por ejemplo,

Atiendo preguntas sobre:

o Ampliar informacién para trabajar juntos
o Propuestas de colaboracion

No doy respuesta a:

o Emails infinitos
o Articulos patrocinados...

Tu turno...

Informa a los lectores como pueden ponerse en contacto contigo...




Contacto

1Hola!

Me encanta conocer a mis lectores. De hecho, esa fue una de las principales razones
por las gque empeace este blog: queria conocer a otras personas que compartiesen
mis valores y mi vision del mundo.

En mis inicios respondia personalmente 2 todo el gque me escribia, v me pasaba
decenas de horas cada semana contestando e-mails. 3in embargo, debido a lo mucho
que haz crecido Vivir al Maximo en los ultimos meses, me es imposible gestionar el
volumen de mensajes que recibo v he decidido cerrar el formulario de contacto por
el momento.

Mientras tanto, puedes hacer lo siguiente:

s Siquieres saludarme, escribeme en Twitter

s Siquieres ayudarme, enlizame a Vivir al Maximo desde tu blog o comparte ta
post favorito con quien creas gue mas lo necesita

* Siquieres conocerme en persona, estate atento al blog v ala pagina de
Facebook. De vez en cuando organizo quedadas v eventos que anuncio a traves
de estos dos canales, vy serd un placer contar contigo para el proximo

* Sitienes una pregumnta, echa un vistazo a la lista de preguntas frecuentes

* Situ preguntano esti enlalista de preguntas frecuentes, reviza el archivo o
haz una bisqueda utilizando el formulario de la barra lateral (es posible que ya
haya hablado sobre ese tema en el pasado)

* Situpregunta no esta en lalista de preguntas frecuentes ni la he
contestado en ningiin articulo antiguo, pusdes enviarme una sugerencia de
post para que escriba sobre ese tema en un futuro

* Siquieres escribir un post invitado en Vivir al Maxzimo, puedes
consultar el criterio de seleccidon v enviarme tu selicitud 2 través de esta pagina

Dicho esto, es evidente que una de las grandes ventajas de tener un blog es gque te
abre lz puerta a todo tipo de oportunidades, asi que si tienes alguna propuesta que
creas que puede hacer mi vida mas interesante escribeme a través del siguiente
formulario.




Estructura de una Pagina de Suscripcion

El objetivo que persigue esta pagina es que el lector te deje sus datos para
poder conectar con él cuando lo necesites.

Debes saber que el 90% de las visitas de tu web no volveran nunca.

Para conseguir algun dato, como el email, debes ofrecer algo a cambio. Este
regalo debe ser una solucion gratuita para sus problemas y tiene que poder
consumirlo en los minutos siguientes a dejar sus datos.

Piensa qué podrias ofrecer a tu audiencia, que resultaria tan interesante como
para dejarte su email.

FORMATOS Y TIPOS QUE PUEDES OFRECER.

VIDEO corto o AUDIO sobre como solucionar un problema que tiene tu
audiencia.

Un DOCUMENTO (PDF, Word, Excel) con un paso a paso.
CHECKLIST. Listado de cosas que debes eliminar, o hacer, o evitar...
Un MINI CURSO POR EMALIL, donde envias la solucion por fasciculos.
DESCUENTO U OFERTA EXCLUSIVA para quien deje su email.
DEMO O PRUEBA GRATUITA de un producto o servicio.

SESION GRATUITA de unos pocos minutos (15 o 20)

Ejemplo:

— 3 posturas para aliviar tu dolor de espalda antes de que se produzca.
— 7 pasos para aumentar tu productividad en el dia a dia




Ejemplo de una pagina de suscripcion:

LOGO

Titular Magnético

v/ Beneficio n°1
v/ Beneficio n°2
v/ Beneficio n°3

Lo imprescindible:

e Un Titular que capte la atencion. Es el primer elemento que vera el
visitante y debes hacer que enganche.

e 3 0 5 Beneficios que va a conseguir tu lector si deja su email. No
enumeres las caracteristicas del producto o servicio, ve a los problemas
de tu audiencia y los beneficios que les aportas.

e El Regalo con el que les va a solucionar un problema concreto. jjDebes
aportar valor!!

e Un Formulario basico para que dejen su email. Cuantos menos datos
pidas mas posibilidades de que se suscriban.

Si quieres mejorar la percepcion del usuario:

e Una Foto del incentivo o regalo que le vas a entregar. En inglés se le
denomina Lead Magnet (iman de suscriptores).

e Testimonios

e Breve presentacion de i



Tu turno...

Titulo + Beneficios...

No pierdas mas el tiempo y descargate ya esta guia

LA GUIA DEFINITIVA DE LA MUJER EMPRENDEDORA

Si estds decidida a crear tu propio negocio digital y no sabes por dénde empezar ;keep calm my gil‘I! ‘Yo también he pasado por esa situacion y por eso he

escrito esta guia para ti

GUIA DEFINITIVA

Aprende a crear tu negocio digital paso a paso

2suelve todas esas dudas abrumadoras de no

er por donde empezar.

Sabras qué opci
trabajos para real
muchas cosas ma

QUIERO DESCARGARME LA GUIA
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ROMUALDFONS

Curso de SED gratis

¢Quieres entrar al Curso de SEO online del que todo el
mundo habla? Ya somos mas de 24.000 alumnos!!

iSi' Dame Acceso




Paginas Legales

A lo largo de esta hoja de ruta habras sido consciente de que las cosas NO se
pueden hacer de cualquier manera y en este sentido te diré que cuando montas
un negocio online debes cumplir una serie de requisitos legales.

En este sentido, toda web debe contar con una serie de paginas para cumplir con
la ley y evitar multas.

Aqui, debes ser tu quien se encargue de crearlas, bien porque posees los
conocimientos o porque cuentes con un abogado que las redacte.

También puedes hacerte con los llamados kits legales: pagas, te descargas las
plantillas y las afiades a tu web. Estos servicios rondan los 100€

Y la opcion que yo utilizo y recomiendo es LegalBox. Una aplicaciéon que, por el
mismo precio de unas plantillas, te aseguras estar a la ultima de cualquier
variacion en la ley que te pueda afectar.

¢Coémo funciona? Te das de alta, rellenas unos cuestionarios con la informacién de
tu negocio y se autogenera la documentacién para afiadirla a tu web.

La diferencia con respecto a plantillas y abogados es que si cambia la ley, la
herramienta actualiza automaticamente tu sitio web y sigues protegido. Sin que
tu tengas que intervenir, sin contactar nuevamente con tu abogado ni tener que

hacerte con nuevas plantillas.



https://weben7.com/lnk/legalbox

jBola Extral!

Ya tienes los textos e imagenes para todas las secciones y paginas.
Pero hay mas...
¢ Recuerdas cuando te dije que podias tener un Ferrari?

Bien, si a toda esta estructura que has creado para tu web, le anades un
sistema que trabaje para ti, es decir, lo automatiza... tendras el Ferrari.

A estos sistemas se les conoce como Funnels, Embudos o
sistemas automatizados, pero el nombre es lo de menos.

¢ Qué son exactamente?
Una serie de automatizaciones que te liberan del dia a dia de tu negocio.

Veras...

e Que llega un visitante a tu web — se le ofrece un regalo a cambio de su email

e Que deja sus datos para acceder al regalo — le damos la bienvenida y le enviamos el
regalo

e Que te interesa que conozca tu negocio y como podrias ayudarle a resolver sus
problemas — uno o varios emails para contarle quién eres, el porqué de tu proyecto,
etc.

Imagina el potencial que tiene un sistema como este. Lo puedes hacer simple,
pero también tan complicado como te permita tu imaginacion.

Ademas, te abre la posibilidad de trabajar el email marketing, algo que
unicamente con redes sociales no podrias hacerlo.

El email marketing es la herramienta que te va a generar mas ventas.

¢ Por qué?

Porque su objetivo es conectar con tu publico por medio de contenido de valor
para forjar una relacion natural, cercana y duradera.

¢, Como se consigue?

Tus seguidores pasan a un espacio mas intimo donde iran recibiendo correos
con informacién que haran que se estreche la relacion.




Al pasar mas tiempo juntos, estaras fortaleciendo la relacion y tendras la
posibilidad de que el usuario te preste la atencidén necesaria para que
comprenda lo que haces y como puedes ayudarle.

Cosa que, en las redes sociales, es imposible retener la atencién mas de unos

pocos segundos, porque los usuarios estan siendo impactados por cientos de
mensajes.

Entonces, tenemos... Repasemos juntos

Por un lado, la web y por otro, el embudo y los emails para contar a los usuarios
lo que hacemos.

Y ¢ahora qué?

Pues ahora, ja montarlo todo!

Este es el fin... o no...

Alo largo de estas paginas te he ido contando todo lo que necesitas para
empezar a vender desde una web de manera profesional.

Y si has implementado cada paso — y te comprometiste a hacerlo — ya
tendras toda la informacion lista para montarla en tu sitio web.

Te faltaria la parte técnica y obviamente por muchas lineas que escribiera en
esta guia seria imposible explicarte como hacerlo.

Es por eso que he creado WEBen7, un proceso donde te enseio cada
movimiento que debes hacer para elaborar tu web como un profesional.

Un paso a paso como si de una receta de cocina se tratara. Tu me ves hacerlo
y lo replicas en tu web.

Unicamente tendras que encargarte de la parte divertida.

¢ Quieres que te lleve de la mano?

Sigue leyendo porque ahora si es el momento...




jTodo esta en Internet!

Hay quien tiene instalada en la cabeza, la creencia de que todo esta en internet
y de manera gratuita.

Pero algo me dice que tu eres diferente. Quiza por haber adquirido esta guia.

Al mismo tiempo, se piensa que buscar en Internet es facil. Unicamente hace
falta escribir una palabra en el buscador para obtener una avalancha de
informacion.

Lo que ya no se dice tanto es que todo ese volumen de informacion, esta
confuso, desordenado y que te exige dedicarle mucho tiempo para ordenarlo y
separar lo importante de lo inutil. Y no siempre con resultados satisfactorios.

Por ejemplo:

e Si necesitamos una guia para invertir nuestro capital, la buscamos en
Internet y aparecen a cientos

e Si queremos ponernos guapos/as en la operacién bikini, unos videos de
YouTube nos lo arregla

Pero si esto fuera tan sencillo, si con una simple busqueda encontraramos la
solucion “correcta”, todo el mundo luciria un cuerpazo y seria millonario. Y ya
sabes que no es asi.

Esto sucede porque en el mundo del marketing digital — en general — hay
mucha informacion, pero pocos resultados.

No hay un método, un paso a paso que seguir, y consumir contenido
desordenado que solo trata el problema superficialmente no es la solucion.

La INFORMACION no es lo mismo que la FORMACION y hoy en dia muchos creen que
todo esta en internet... pero si esto fuera cierto, ;no estariamos todos sanos, seriamos
millonarios, inteligentes o felices?

Ya puedes buscar en Internet, que no vas a encontrar la sabiduria reflejada en
las paginas de esta guia.




Entonces, estaras conmigo que para vender online necesitas algo mas que un
par de videos, ¢ correcto?

Necesitas un paso a paso que te guie de principio a fin y te ayude si te
atascas.

Ese paso a paso existe y se llama WEBen7.

Programa WEBen7

Por fin ha llegado el momento de hablarte en profundidad de mi programa. =

Como te he ido nombrando en varias ocasiones a lo largo de esta guia, antes no
tendria sentido, pero ahora que ya conoces |lo que necesitas, todo cobra
importancia.

¢ Por qué?

Porque ahora entiendes que para vender en Internet no es suficiente con crear
una web y esperar a que las ventas lleguen solas, necesitas un Sistema de
Venta Activa.

Y ese sistema es WEBen7.
Un paso a paso en video donde me veras disefar todo el sistema desde cero.
Un programa de 7 mdédulos donde te entrego todo, no me guardo nada.

Todo lo que necesitas: instrucciones, herramientas, plantillas, pack legal y mi
soporte, después y durante el proceso.

Y todo para que logres montar tu propio sistema en tan solo 7 dias de trabajo.

¢ Qué te ofrezco?

Un sistema que te ayude a generar ventas predecibles, un sistema que
entiendas y seas capaz de, una vez terminado, crear nuevos elementos si los
necesitas: paginas, secciones, automatizaciones... porque lo entiendes.

De nada sirve contratar un servicio para el disefio de tu web, si una vez te la
entregan no sabes qué hacer con ella. Y si necesitas un cambio o algo nuevo,
tienes que esperar a que te lo hagan.



Concretando...

o=

o

© o

Una hoja de ruta para crear una web: simple, rapida 'y segura

Un sistema que automatice las ventas aunque tu no estés presente
La estructura recomendada de tu web

Ubicaciones estratégicas de formularios de recogida de datos
Licencias de las herramientas que debes instalar en tu web (para toda
la vida)

Plantillas a golpe de clic para acelerar el proceso y minimizar el esfuerzo
(paginas, formularios, automatizaciones...)

Pack Legalidad Web para evitar que te multen

Soporte individual via ticket mientras realizas el proceso
Mantenimiento Sherpa (3 meses) posterior para que delegues en mi tu
web, mientras pones foco en llevar usuarios a tu sistema

Pero también lograras:

L=

Libertad de horarios

Hacer el trabajo mas facil

Ahorrar tiempo y dinero

Proteger el futuro econémico de tus familiares
Claridad sin saturacion de contenidos

Entonces, ¢ quieres que abra el programa para ti?




¢ Tienes preguntas?

Antes de que me contactes deja que te comente unos puntos, porque sé que te
quedaran dudas.

¢, Cuanto tiempo debo destinar al programa?
He establecido el programa en 7 dias de trabajo, pero podras ir a tu ritmo.

WEBen7 es de acceso ilimitado porque cada uno tiene una situacion, puedes
trabajar a jornada completa o tener hijos y por eso, nunca voy a restringir el
acceso. Es de por vida.

Puedes organizarte como desees porque tampoco tienes que seguir un horario.

Puedes dedicar todas las horas al dia, aprovechar el fin de semana o los ratos
de inspiracion que surjan.

Tu eliges los dias, las horas y el tiempo que quieres dedicar.

¢ WEBen7 es para mi?

Esta claro que cada persona es un mundo. Los hay poco dados a la tecnologia,
los que piensan que son cuestiones complicadas, los que creen que no tienen la
destreza para poder lograrlo o que deberian haber aprendido a una edad mas
temprana y que llegan tarde.

Pero no es cierto, han asumido que la tecnologia y el disefio web no es suyo y por
eso se bloquean.

Sin embargo, hay unos patrones que coinciden en todos y que casi nunca
tenemos en cuenta.

Nadie nos lo ensefa, nadie nos advierte, nadie nos los explica. Justo eso es lo
que vas a aprender en este programa, sin que tengas que ser informatico para
entenderlo.

Vender online con tu propia pagina web lo puedes conseguir en muy poco
tiempo, si aprendes los conceptos correctos en el orden correcto.



Para saber si te va a funcionar o no, lo unico que puedes hacer es probar. Pero
esta claro que es una decision que debes tomar tu.

¢ Por qué tu?

Soy consciente de que hay mucha competencia en disefio web y algunas
aplicaciones que te permiten hacer una web por no mucho dinero.

Por eso, solo trabajo con personas que estan dispuestas a invertir un dinero con
el objetivo de rentabilizarlo cuanto antes y no solo de tener una web bonita, sino
funcional.

Como ya conoces, un disefio bonito no hara que vendas. Lo que generara las
ventas sera el sistema completo trabajando conjuntamente.

La web que te ofrezco no son las tipicas que podria hacer cualquier disefiador
porque, en mi caso, he investigado herramientas durante afos y he detectado
cuales te complican la vida y cuales te la facilitan.

Porque después de crear el sistema vas a tener que gestionarlo y mantenerlo. Y
ahi es donde vienen los problemas.

Dentro del programa vas a encontrar: disefio web, creacion de embudos,
gestion y mantenimiento web.

TODO Io que necesitas para vender como un profesional dia a dia

La oportunidad es ahora

A estas alturas, estaras ansioso por ponerte manos a la obra con todo el
material que has ido creando para empezar a vender, ¢ cierto?

Bien, si crees que te puedo ayudar a plasmar este cuaderno-guia en una web y
crear el resto del sistema del que te he hablado, ahora tienes la posibilidad de
que trabajemos juntos, si asi lo deseas.

>> Escribeme por Whatsapp para averiguar cOmo <<


https://weben7.com/whatsapp

Iremos de la mano en un proceso en el que nadie se queda atras, donde
viajamos de no tener ni idea de paginas web, a crear un sistema con el que
vender online en piloto automatico, aunque tu no estés.

Un sistema que trabaja por si solo, con una pagina web funcional, es decir, que
tenga un sistema para captar interesados y que los guie hasta realizar una
compra de tus servicios o productos.

Asi es como se consiguen ventas predecibles semana a semana, mes a mes.

Obviamente, el flujo de ventas dependera del producto que estés ofreciendo y la
valoracion que tengan de él tus posibles clientes.

Pero si existe un mercado al que le encaje tu producto o servicio, te aseguro que
venderas en piloto automatico una vez creado el sistema.

Entonces, si ves interesante lo que te cuento, si piensas como yo, si ves que
todo tiene sentido y que es un proceso logico... te invito al programa WEBen7
donde crearas tu propio sistema en una semana de trabajo.

Resultado garantizado, si no te devuelvo tu dinero. Si, la garantia de que si
no logras construir el sistema, recibes tu dinero de vuelta (sin compromiso de
compra ni costo de cancelacion)

Eso si, pongo condiciones...

Realmente creo que puedes construir una pagina web siguiendo mis pasos,
pero del mismo modo pienso que quiza no las tengas todas contigo y te
suponga un gran duda para ti.

Entonces, para liberarte de esa presion, te doy mi garantia de éxito: si lo logras
pagas, de lo contrario no.

Esto es tener seguridad en ti, porque no necesitas ser informatico para crearte
una web desde la que vender.

Pero para eso tienes que entrar, trabajar, preguntar dudas si te atascas y si
vemos que no es posible, tu dinero de vuelta. Pero tengo que verte interés por
aplicar.

Aunque para eso primero te tiene que interesar entrar el programa.




Si quieres que te acomparie mientras construyes tu sitio web y el resto del
sistema que no contempla esta guia, accede al enlace que hay a continuacion y
hablamos

>> Aqui para valorar si puedo ayudarte <<

Accediendo al enlace, llegaras a whatsapp y entonces empezara una
conversacion.

Quiero conocerte y saber a qué te dedicas, cual es tu proyecto y algo de
informacion mas para ayudarte mejor.

i Ya esta todo dicho!

La préoxima semana ya podrias estar vendiendo.

Sino, jeste es el fin!

Recuerda.-

El hecho de haber llegado hasta aqui te pone por delante del resto, pero odio
saber que el 95% de quienes han trabajado esta guia, van a renunciar a esta
ventaja, porque si, la experiencia estuvo bien, pero luego la mayoria no termina
de dar el paso.

i Tu decides!



https://weben7.com/whatsapp



